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Bachelor of Business Administration

Betriebswirt/-in im Außenhandel

Kauffmann/-frau im Außenhandel

Das Kompetenzmodell 
der NOVI University of Applied Sciences

und des 
Instituts für Außenhandel Am Lämmermarkt

wintechr
Durchstreichen



Ihre Ausbildung im Überblick

•	 Ausbildung zum/zur Kaufmann/-frau im Außenhandel auf Basis eines 
dreijährigen Ausbildungsvertrags mit der Zusatzqualifikation Betriebswirt/-in 
im Außenhandel 

•	  Zeitgleiche Immatrikulation an der NOVI University of Applied Sciences für 
Studiengang Bachelor of Business Administration mit einer Studiendauer von 
7 Semestern 

•	  Tages- und Abendunterricht des Instituts für Außenhandel Am Lämmer-
markt in Hamburg 

•	  Zweiwöchiger Zertifikatslehrgang „Export and Foreign Trade“ in London 

•	  Wochenendveranstaltungen der NOVI University of Applied Sciences in 
Hamburg während der ersten fünf Semester 

•	 Wochenendveranstaltungen der NOVI University of Applied Sciences in 
Utrecht während der Semester 6-7



Was uns auszeichnet

Ihre Unterrichtsfächer

Semester 1 - 6

Das Institut für Außenhandel Am Lämmermarkt ist der Beruflichen Schule Am Läm-
mermarkt, der Berufsschule für den Außenhandel, in Hamburg angegliedert. Diese 
Berufsschule ist die einzige Bildungsstätte in Deutschland, die sich ausschließlich auf 
den Außenhandel spezialisiert hat. Somit können wir ein praxisnahes Bildungsange-
bot unterbreiten, das den besonderen Anforderungen des Im- und Exports gerecht 
wird. Ausbildung wird zur Bereicherung, wenn der Mensch im Vordergrund steht. 
Wir legen besonderen Wert auf ein persönliches Miteinander mit unseren Teilneh-
mern.

•	 Ausbildungsdauer: 6 Semester im 
Rahmen der dualen Berufsausbil-
dung zum/zur Kaufmann/Kauffrau 
im Außenhandel

•	 Zweiwöchiger Zertifikatslehrgang 
„Export and Foreign Trade“ in 
London in Zusammenarbeit mit dem 
European College of Business and 
Management der Deutsch-Britischen 
Handelskammer

•	 1.680 Wochenstunden im Tagesun-
terricht, 480 Stunden im Abendun-
terricht

•	 Ergänzende Seminarveranstaltun-
gen an Samstagen

•	 Fachlehrer der Berufsschule für 
Außenhandel und Dozenten aus der 
Außenhandels-, Bank-, Reederei- 
und Versicherungspraxis sowie aus 
den Bereichen Rechtswissenschaft, 
Personalwirtschaft, Kommunikation 
und Präsentation

•	 Allgemeine Betriebswirtschaftslehre

•	 Außenhandelsbetriebslehre

•	 Volkswirtschaftslehre/Politik

•	 Mathematik

•	 Rechnungswesen

•	 Informationsverarbeitung

•	 Recht

•	 Personalwirtschaft

•	 Kommunikation/Präsentation

•	 Wirtschaftsenglisch

•	 Französisch oder Spanisch

Programm Institut für Außenhandel, Hamburg



Your Personal Tutor will help you:
•	 Milestone sessions in Hamburg 

•	 Tutoring 2 Group Cases and Thesis

•	 Plus contact via telephone, E-mail, Skype or Face Time

A. Group case 1 (12 weeks period, semester 6)
•	 Seminar Utrecht: 2 day classroom sessions (Friday-Saturday)

•	 2 Modules: Marketing and Innovation Management, Human Resources Management plus kick-off group 

case 1

•	 Deliverables: group case, personal diary and group presentation in Utrecht, the Netherlands.

B. Group case 2 (12 weeks period, semester 6)
•	 Seminar Utrecht: 2 day classroom sessions (Friday-Saturday)

•	 3 Modules: Business Process Management, Total Quality Management, Change Management plus kick-

off group case 2

•	 Deliverables: group case, personal diary and group presentation in Utrecht, the Netherlands.

C. Bachelor thesis (16 weeks period, semester 7)
•	 Seminar Utrecht: 2 day classroom sessions (Friday-Saturday)

•	 1 Module: Research and Methodologies; and academic rules and requirements for the bachelor thesis.

•	 Deliverables: personal bachelor thesis and thesis defence in Utrecht, the Netherlands.

Semester 1 - 7
Programme NOVI, Utrecht & Hamburg

Your Modules

Group Case 1
•	 Marketing and Innovation  

Management

•	 Human Resources Management  

Group Case 2
•	 Business Process Management

•	 Total Quality Management

•	 Change Management

Bachelor Thesis
•	 Research Methodologies

NOVI University of Applied Sciences provides the ideal environment where you can 
focus on realising your ambitions. Studying at NOVI means that you learn that what 
you need to learn, and not the things you already know or are capable of. This ena-
bles you to grow as a professional or organisation. NOVI invests heavily in program-
mes, professors, trainers and technology to maximise our support for your growth. 
Our aim is to accelerate your development. NOVI covers areas of IT, Business Admi-
nistration, Logistics, and Traffic and Transport Management with state accredited 
programmes.



START

1

2

Studium: Milestone Veranstaltungen am Samstag 
und Online-Coaching durch NOVI University

Lernlinien

Ausbildungsplan Betriebswirt/in im Außenhandel
Institut für Außenhandel Am Lämmermarkt

Persönliche Entwicklung:
Erstellung eines Portfolios in den Semestern 1 bis 5

Persönliche Entwicklung:
Lernstile

Persönliche Entwicklung:
Gruppendynamik

Wissenschaftliches Arbeiten:
Problemanalyse

Wissenschaftliches Arbeiten:
Forschungsmethoden

SEMESTER 1 SEMESTER 2 SEMESTER 3

Berufsschule: 2 x Tagesunterricht und 1 x Abendun-
terricht pro Woche  im Institut für Außenhandel · 
Abschluss Betriebswirt/in im Außenhandel

Tagesunterricht in BWL, Außenhandelsbetriebslehre, VWL, Mathe, 
Rechnungswesen, Recht, Englisch, Französisch oder Spanisch
Abendunterricht u.a. in Personalwirtschaft, Informationsverarbeitung, 
Recht, Kommunikation und Präsentation



Planning Modules BBA programme  
NOVI University of Applied Sciences

Studium an der NOVI ·  
Abschluss Bachelor of  
Business Administration

Fallstudie 1
In Gruppenarbeit

Fallstudie 2
In Gruppenarbeit

Wissenschaftliches Arbeiten:
Forschungsmethoden

Bachelor
Thesis

SEMESTER 4 SEMESTER 5 SEMESTER 6 SEMESTER 7

Prüfungen

vor dem Institut für Außenhandel und der 
Handelskammer Hamburg



Was Sie mitbringen

Wie Sie sich anmelden

Voraussetzungen für die Zulassung zu diesem dualen Studium sind die allgemeine 
Hochschulreife (Abitur) oder die Fachhochschulreife und ein Ausbildungsvertrag. „Kaufmann/
Kauffrau im Groß- und Außenhandel, Fachrichtung Außenhandel“ über eine Laufzeit von 3 
Jahren sowie gute Englischkenntnisse.

Nach Abschluss eines Ausbildungsvertrags meldet Sie Ihr Ausbildungsbetrieb für den 
Bildungsgang Betriebswirt/in im Außenhandel/Bachelor of Business Administration an. Das 
Formular steht Ihnen auf unserer Website (http://Institut.laemmermarkt.de) als Download 
zur Verfügung. Da die Anzahl von Plätzen für den schulischen Teil der Ausbildung begrenzt 
ist, können wir eine verbindliche Zusage für den Platz in einer der Fachklassen des Instituts 
für Außenhandel nur dann geben, wenn uns die schriftliche Anmeldung oder eine Reser-
vierung bis zum 31. März vorliegt. 

Spätere Anmeldungen oder Reservierungen können nur berücksichtigt werden, wenn noch 
freie Institutsplätze vorhanden sind.

Die Ausbildung beginnt jeweils am 1. August.



Kosten Prüfungsordnung

Die Personal- und Sachaufwendungen wer-
den durch Studiengebühren aufgebracht. 
Diese Gebühren betragen € 255,- im Mo-
nat. Sie sind zu Beginn eines Semesters im 
Voraus für sechs Monate zu entrichten.

Die Dauer der gesamten Ausbildung / 
Studium beträgt 7 Semester.

Die Prüfungsordnung für den Bildungsgang 
„Betriebswirt/in im Außenhandel“ steht 
Ihnen als  Download auf unserer Website 
zur Verfügung:

http://Institut.laemmermarkt.de

For more information:
http://www.noviuniversity.de
https://www.novi.nl





Notizen



Addresse:
Wallstrasse 2

22087 Hamburg

Telefon
+49 40 42 886 170

Web & E-Mail Adresse:
http://Institut.laemmermarkt.de

www.noviuniversity.de
bs31@hibb.hamburg.de

Kontakt


